
При п о л у ч е н и и кредита 
внимательно читайте 
договор и п р и л о ж е н и я 
к нему 
• каков график п л а т е ж е й ; 
• какова сумма д о п о л н и т е л ь н ы х сборов и 

комиссий; 
• где в д о г о в о р е о к о н ч а т е л ь н а я с у м м а , 

которую необходимо погасить; 
• каковы возможности и у с л о в и я досрочного 

погашения; 
• как изменится цена товара при покупке в 

кредит. 

Признаки ф и н а н с о в ы х 
мошенников 
• о б е щ а н и е с в е р х д о х о д н о с т и : б о л е е 20% 

годовых; 
• компания основана недавно и у нее нет 

интернет-сайта; 
• а г р е с с и в н а я р е к л а м а с н е к о р р е к т н о й 

информацией; 
• объяснение сверхдоходности неведомыми 

сверхприбыльными проектами; 
• п р и з ы в не р а з д у м ы в а т ь и в к л а д ы в а т ь 

быстро; 
• анонимность организаторов и непрозрач­

ность работы; 

• договор не защищает ваши права; 
• обещание вознаграждения за приведенных 

вами клиентов. 

Финансово 
грамотный человек 

• ежемесячно ведет учет расходов 
и доходов личных и семьи; 

• живет по средствам - без излишних 
долгов; 

• финансово планирует на перспек­
тиву (готов к непредвиденным 
обстоятельствам и выходу на 
пенсию); 

• приобретает финансовые продукты 
на основе рационального выбора; 

• ориентируется в финансовой среде. 

Администрация А л т а й с к о г о края 

К о м и т е т а д м и н и с т р а ц и и А л т а й с к о г о края 
по финансам, налоговой и кредитной политике 

Государственная программа 
« П О В Ы Ш Е Н И Е 
У Р О В Н Я Ф И Н А Н С О В О Й 
Г Р А М О Т Н О С Т И Н А С Е Л Е Н И Я 
В А Л Т А Й С К О М К Р А Е » 
на 2014-2016 г о д ы 

Реализуется в рамках проекта Минфина России и 
Всемирного банка « С о д е й с т в и е п о в ы ш е н и ю 
у р о в н я ф и н а н с о в о й г р а м о т н о с т и н а с е л е н и я 
и р а з в и т и ю ф и н а н с о в о г о о б р а з о в а н и я в 
Российской Федерации». 



Для чего? Возраст и 
инвестиции 

Финансовый 
ликбез 

Менее т р е т и н а с е л е н и я с т р а н ы ( 3 0 % ) 
понимают важность наличия «финансовой 
подушки безопасности»; 
Более 60 % не готовы нести ответствен­
н о с т ь з а с о б с т в е н н ы е ф и н а н с о в ы е 
р е ш е н и я и в о з м о ж н ы е п о т е р и н а 
финансовых рынках; 
Т о л ь к о треть граждан (33%) справились 
с б а з о в ы м т е с т о м п о ф и н а н с о в о й 
арифметике; 
О т с у т с т в у е т у с т о й ч и в а я п р и в ы ч к а 
сравнивать различные у с л о в и я получения 
ф и н а н с о в ы х у с л у г у 38% опрошенных; 
Л и ш ь к а ж д ы й п я т ы й ( 2 1 % ) у в е р е н в 
с п р а в е д л и в о м р а з р е ш е н и и с п о р о в с 
финансовыми организациями. 

Цель 
программы 
Формирование у граждан разумного 
финансового поведения в принятии 
о б о с н о в а н н ы х р е ш е н и й п о 
о т н о ш е н и ю к л и ч н ы м финансам, 
и п о в ы ш е н и е э ф ф е к т и в н о с т и 
защиты их прав как потребителей 
финансовыхуслуг. 

возраст 

60 

50 

60 лет 
и старше 
защита 
сбережений 
от инфляции 

| П 50-60 лет 
лучшая стратегия 
стабильный рост 

40-50 лет 

40 

30 

20 

время наращивать 
активы, но взвешенно 

30-40 лет 
деньги уже должны 
активно работать 

20-30 лет 
нужно начинать 
сберегать 
и инвестировать 

Как оптимизировать ваши 
расходы и защитить кошелек 

планируйте расходы на месящ­
ие совершайте импульсивных покупок; 
не ж а л е й т е времени на поиски выгодных 
п р е д л о ж е н и й ; 
с б е р е г а й т е о п р е д е л е н н у ю ч а с т ь к а ж д о й 
зарплаты; 
не берите взаймы, пока не отдадите прежние 
д о л г и ; 
идите в магазин со списком покупок; 
б е р и т е р о в н о с т о л ь к о д е н е г , с к о л ь к о 
планируете потратить; 
сомневаетесь - о т л о ж и т е покупку; 
не дайте себя « з а б о л т а т ь » ; 
думайте о соотношении «цена - качество»; 
чувствуете давление - т у т же у х о д и т е ; 
д е р ж и т е э м о ц и о н а л ь н у ю д и с т а н ц и ю с 
продавцом; 
у ч и т е с ь отказывать: «спасибо, мне это не 
н у ж н о » ; 
р е г у л я р н о с в е р я й т е р е а л ь н ы е р а с х о д ы с 
плановыми. 


